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Anforderungen

Vertrieb und Beratung von ganzheitlichen Softwarelösungen

Akquise von Neukunden & Betreuung der Bestandskunden

Mitwirkung an Marketingaktionen (Messe, Social Selling, …)

idealerweise Mehrjährige Vertriebserfahrung im Innendienst bei IT- oder

Dienstleistungsunternehmen

Umsatz- und Ergebnisverantwortung

Ausgeprägte Kundenorientierung sowie Kommunikationsstärke in Deutsch

und Englisch

Vertriebsmitarbeiter (w/m/d) 
für IT-Lösungen

Bist Du Bereit, Teil unseres Teams zu werden? 

Arbeitsumfeld

Positive und teamorientierte Unternehmenskultur

Flache Hierarchien und offene Kommunikation

Weiterbildungsmöglichkeiten

Homeoffice-Option

Überdurchschnittliches Gehalt

Ansprechpartnerin: Anastasia Ghanbarian

+49 231 5869 3618

Cloud-Surfers GmbH

Das sind wir

Wir, die Cloud-Surfers GmbH, IT-Dienstleister und Gestalter der digitalen

Zukunft, setzen auf innovative Ideen und maßgeschneiderte IT-Lösungen, um

die Kerngeschäftsprozesse unserer Kunden nachhaltig zu optimieren.


